H LOGOSOL

Starta eget
Med Logosols produkter
inom smaskalig trafoéradling



EGET FORETAG?

Vi pd LOGOSOL vill med den har skriften inspirera
dig och dela med oss av vara erfarenheter av att
starta eget med LOGOSOLs maskiner.

Ungefar halften av vara kunder driver egna
féretag. Det finns exempel pa féretagare som har
full sysselsattning med en PH260 i ett normalt
villagarage.

I DEN HAR SKRIFTEN KAN DU LASA:

e Manga av LOGOSOLs kunder ar egenféretagare
Bengt-Olovs 8 tips

Saga ar silver, hyvla ar guld

Hitta din affarsidé

LOGOSOLs starta-eget service

Jag hoppas att dessa tips och samlade erfarenheter
kan vara till nytta for dig.

Lycka till!

Vi pd LOGOSOL




STARTA EGET

MANGA AV LOGOSOLS KUNDER AR EGNA FORETAGARE!

Logosol har redan hjalpt hundratals féretagare '
som med hjalp av vara sagverk och hyvlar klarar l
hela kedjan fran stock till fardiga lister och paneler.
Aven om du inte har nagra férkunskaper kan du ha
produktionen igdng redan om en vecka.

Vi har utbildningsdagar, telefonsupport och
hjalpsamma representanter i hela Sverige fér den
som kanner sig osaker. Ingen behdver lamnas ensam
med sina eventuella svarigheter.

e

Produktion och finansiering av utrustning ar oftast
inget problem. Logosols maskiner ar driftsakra
och latta att anvanda. Logosol samarbetar med

. . ark _ med brev samma dag och ta fram specialprofiler

Handelsbanken fér att finna finansieringslésningar om dina kunder vill ha det. Vi har alla tillbehér som

som passar vara kunder. kan behévas och kan hjdlpa dig att sammanstalla en
. utrust- ning som passar just dig.

KREATIV MARKNADSFORING

Bor du pa landsbygden kan du behéva LOGOSOL - ETT BRA SKYDDSNAT

marknadsfora dig lite mer kreativt, till exempel Om det mot férmodan skulle vara sa att du efter en

med en radannons i din lokaltidning eller lappar pa tid kommer pa att detta inte var ratt bransch for dig,

anslagstavlor och brev till villadgarféreningar och

eller om du av nagon annan anledning angrar dig,
byfoéreningar. Du har naturligtvis stora fordelar av att  kan du inom 2 ma&nader lamna tillbaka maskinerna
vara utatriktas och att gilla kontakt med manniskor. och f& pengarna tillbaka. Logosols utrustning &r
Den relation som skapas till kunden &r nastan alltid lattsalda och har ett hogt andrahandsvarde om du
avgorande for framgang i féretagande oavsett

skulle vilja salja maskinerna senare. Kapitalet du
bransch och storlek pa féretaget. koper maskinerna for ar alltsa langt ifran forbrukat.
Kort sagt, du ar i trygga hander och har ett bra
Efterfragan pa féradlade travaror ar mycket stor. skyddsnat nar du bestammer dig fér att starta din
Byggvaruhandeln dr en av de mest expansiva i

2 ‘ egen verksamhet!
Sverige just nu och med egen produktion kommer

du dessutom att kunna erbjuda dina kunder nagot e e ° cece A

o

unikt. * TIpS! BORJA PA HOBBYNIVA! .

* Manga av vara kunder fangar omgivningens [
Antingen kan du kopa stockar, sdga och torka * intresse med sin traforadling. Ofta fa_r anaara ®
virket och sedan profilhyvla. Detta ger en hogre ) Solsoagaren besok av grannar som vill a“nagr A
foradlingsgrad och dppnar for mojligheten att gora * ctockar uppsagade. Hyvlaren {nsplrerar vanne :
lister av unika traslag, som korsbar, asp eller lark. ) 04 besok med sin snickargladje. X
Andra alternativet ar att kopa fardigsagat och torkat bara att .
virke, hyvla det och sélja det vidare. Det senare * Ett satt att prova pa att star’gfa\ __eg‘et eIl_er ac;a : :
alternativet kan vara aktuellt om du far sa stor : £3 en extra inkomst ar att traforadla till andra p [
efterfrdgan att du inte hinner sdga och torka virket, « hobbyniva. .
eller om du har ont om plats. Det finns exempel . 1
pa féretagare som har full sysselsattning med en ) VAD RAKNAS SOM HOBBY? A
fyrkutterhyvel i ett villagarage. (Rummet bor dock 3 . 4 vande: >
vara minst 10 meter om du inte vill ppna dérren . Tva saker ar utomaf CleIE, z 3 din fritid.  ©
" s nagot du sjalv utovar pa ain 1ttt .
nr du arbetar) 2 WD e din huvudsakliga forsorning. e
Pa Logosol har vi lang erfarenhet av att hjélpa S Hobbyn &r inte din U A
smaforetagare igang med en l6nsam verksamhet. . o a rksamhet 1
Vi kan hjalpa till med radgivning bade vad galler e Om du far overskot’:clpadiltn gg?eb%\éi behover du e
marknadsféring, produktion och prissattning. Vi . skadu betala Skatt- o be£a|a moms. Las mer pa  °
kan forse dig med var stalkatalog som fungerar « i de allra flesta fall inte :
som din sortimentslista, vi kan leverera profilstal * skatteverket.se. T




= HLOGOSOL

BENGT-OLOVS TIPS

1. Prada »ed méhga onr din i1dé!

Det ger alltid mer an att halla den for sig sjalv. Pa
sa satt far du veta om det finns ett intresse och om
dina produkter haller mattet. Manga far en bra

idé men det som raknas ar att ta tag i idén och ha
kapaciteten att driva fram den, marknadsféra den
och lyckas tjana pengar pa den.

2. Bérja prova pd hobbymvi!

Starta stegvis. De flesta som startar eget inom
smaska- lig traforadling har aven andra jobb. Den
forsta tiden ar viktig. Funkar idén? Far du sélja

nagot? Hur reagerar kunderna? Nu kan du i tid hitta
smarta ldésningar!

3. Witda din kundbrets!

Det ar latt att gora fantastiska produktionskalkyler,
det svara ar att hitta sin kundkrets. Problemet ar
alltsa inte att producera, utan att salja. Att bygga
upp ett féretag fran grunden tar ofta flera ar.

5. Skafta dig en bra marknadstSring!

Logosol satsar miljoner pa marknadsféring varje
ar, det handlar om tidningsannonser, massor,
telefonkontakt med kunder, utskick och Internet.
For den mindre foretagaren ar den lokala

marknadsféringen mycket viktig. Gér som Logosol,
men lokalt:

e Annons: Sitt in en enkel radannons en gang
per manad i den lokala tidningen.

e Massor: Stall ut pa den lokala marknaden

¢ Internet: Gor en enkel hemsida.
Kundkontakt: Anvand mobiltelefon och mail
for att halla kontakt med kunder.

¢ Samla aktivt adresser: Med ett kund-
register nar du latt din kundkrets med allt fran
julkort till erbjudaden.

b- Y//‘Zfa din egen nmschl

Det galler att rikta in sig pa kunder som vill betala
lite extra. Det kan vara nagot sa enkelt som att
producera paneler av nagot tjockare virke. Men man
kan ocksa forsoka sig pa mer avancerade produkter
som industrin idag éverhuvudtaget inte kan erbjuda,
t.ex. panel av lokalt producerat I6vtra.

7. Sdga dr silver, Anla dr gedd!

Kom ihag att Idnsamheten ar betydligt battre ju mer
foradlat virket ar.

s. 7Tro P din 1dé!
Det svaraste ar till sist anda att ha modet. Att vaga
sta pa den lokala marknaden och visa att man ar

duktig och sedan vaga ta betalt. Att vara billigast ar
sdllan det basta sattet att konkurrera.

A 2
FUNDERAR DU PA ATT BLI DIN EGEN?

5 Logosol har vi lang erfarenhet av a?.tt
|:u'élpz?sm<"3n‘(')retagare igang med en Ic;zs;g »
verksamhet. Skriv ned hur d_.u'har tankt n
far du tips kring marknadosformg, redovnsangt_
och prissattning direkt fran Bengt-Olov. heérg
Olov Bystrom startade Logosol 198“9, 03
fortfarande foretagets styrelseordforan le.
Innan han blev sin egen j?bbade t\an. pa
Utvecklingsfonden som foretagsradgivare.

skicka din affarsplan tli“:

e-post: bengt-olov@l0gosol.se

Acri)ress: Logosol AB, Att: Bengt-Ol_gv -
Bystrém,Fiskaregatan 2 871 33 Harnosan

Markt kuvertet: Starta eget



STARTA EGET

SAGA AR SILVER - HYVLA AR GULD

Kan man férvandla tra till guld? Vilka mojligheter
finns det att starta foretag kring smaskalig
traforadling? Bengt-Olov Bystrom, LOGOSOLS
grundare, ger sina basta tips till dig som funderat pa
att bli din egen!

— Manga av vara kunder forverkligar
drdmmar med vara maskiner. De foradlar
sjalv sitt virke och bygger den dar verandan,
vildmarksbadet eller timmerstugan som de sa lange
dromt om, men det ar ocksd manga som startar
féretag. Vi pa Logosol har nara kontakt med vara
kunder och far ofta hora smatt fantastiska historier
om sma foretag som vaxt upp kring vara produkter,
berattar Bengt- Olov Bystrom.

SOLOSAGEN AR EN SUCCE

Att sjalv kunna komma &t tradens vardefullaste del,
plank och brador, var Bengt-Olov Bystroms drivkraft
nar han forst utvecklade Solosagen. Produkten

blev en stor succé och éppnade nya mojligheter till
smaskalig traforadling éver hela varlden. Solosagen
utgor fortfarande grunden i familjeféretaget, men
en viktig del &r ocksa Logosols hyvlar som tar
foradlingen ett steg langre och férvandlar plank och
brader till list och panel.

— Vara hyvlar ar sedelpressar. For varje brada som
gar igenom hyveln far man en tjuga extra, myser
féretagare Bengt-Olov Bystrom.

LATT ATT GORA FANTASTISKA
PRODUKTIONSKALKYLER

Nar det galler att starta eget inom smaskalig
traforadling sa ar det latt att gora fantastiska
produktionskalkyler. Det svara ar att hitta sin
kundkrets. Problemet ar alltsa inte att producera,
utan att sdlja.

— Det ar viktigt att titta pa vad kunden efterfragar.

Tank pa att ldnsamheten ar betydligt battre ju mer
foradlat tréet ar, sager Bengt-Olov Bystrom, och tar
ett exempel som visar mojligheten att med egen
hyvel producera speciallister: Investeringen for en
hel hyvellinje, som vid kontinuerlig drift producerar
500 meter fardighyvlad list per timme, ar ca 90 000
kr. Om priset pa den ohyvlade bradan ar 7 kr per
meter och listen efter hyvling kan saljas for 27 kr
per meter tjanar man 7000 kr per timme dven om
30 procent sorteras bort. Hyveln skulle betala sig pa
tva arbetsdagar! | praktiken tar det dock betydligt
ldngre tid &n tva dagar att marknadsfora, hitta

kunder och forsaljningskanaler. Att bygga upp ett
féretag fran grunden kan ta flera ar.

EN SNABB MASKIN AR INTE
VIKTIGAST

— Exemplet visar att det inte ar sarskilt intressant att
skaffa en snabbare maskin fér att tjdna mer pengar.
Hur mycket pengar du tjanar nar du arbetar med
smaskalig traforadling beror till allra storsta delen pa
hur det gar att sdlja det du tillverkar och vilka priser
du kan fa ut, konstaterar Bengt-Olov Bystrém.

Han menar att hyvlingen egentligen borde
struktureras upp i olika steg enligt nedan:

Uppskattning av mervarde for féradlat virke

Enkel regelhyvling ca. 1 kr/Im

Innerpanel, bulklist ca. 2-6 kr/lm

Speciallist ca. 10-40 kr/lm
Legohyvling ca. 1-2 kr/m + startavgift

FORSOK INTE KONKURRERA MED
LAGPRISVARUHUSEN

— Om man vill tjdna pengar pa smaskalig
traforadling sa skall man inte forsoka konkurrera
med lagprisvaruhus. Det géller istallet att rikta in sig
pa kunder som vill betala lite extra. Det kan vara sa
enkelt som att producera pane- ler av nagot tjockare
virke. Men man kan ocksa férsoka sig pa mer
avancerade produkter som industrin idag inte kan
producera till exempel panel av lokalt producerat
|6vtrd, sdger Bengt-Olov Bystrém

Att hitta specialprodukter galler i annu hégre grad
de sdgade travarorna dar Solosagaren, for att tjana
pengar, maste specialisera sig mot till exempel
karnfura, breda okantade panelbrador eller varfér
inte tolv meter langa bjalkar!.



= HLOGOSOL

HITTA DIN AFFARSIDE

v Hyvleri som erbjuder specialprofiler

v Legosagning

v Foénster-och dorrtillverkare

v Trapptillverkare

v Timmerhusbyggare

v Golvtillverkare

v Friggebod-och stugtillverkare

v Bastutillverkare

v Kontorsinredare

v Batbyggare

v Scenograf

v Leksakstillverkare

v Sagning och forséljning av virke
v Tillverkning och montering av bryggor

Manga affarsidéer bygger pa att man kombinerar
den egna tillverkningen med traditionella byggtjans-
ter, exempelvis montering av listverk eller uppsatt-
ning av fortillverkade staket och andra utomhus-
snickerier.




STARTA EGET &

LOGOSOLS STARTA-EGET SERVICE

Sa har kan Logosol hjalpa dig som funderar pa att
starta eget inom smaskalig traforadling:

v Erbjuda utbildningsdagar och telefonsupport.

v Hjalpa till med finansieringen tack vare vart
samarbete med Handelsbanken.

v Forse dig med var stalkatalog som fungerar som
din sortimentslista.

v Leverera profilstal med brev samma dag och ta
fram specialprofiler.

v Vi har alla tillbehér som kan behévas och kan
hjalpa dig att sammanstalla ratt.
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FA NYHETSBREVET & TIDNINGEN NYSAGAT

Ga in pa www.logosol.se och anmal dig till vart e-nyhetsbrev
och var tidning Nysagat! Nyhetsbrevet kommer en gang i manaden
och innehadller bade nyheter, reportage och spannande erb-
judanden. Tidningen Nysagat far du i brevladan tva ganger om aret.

LOGOSOLS VERKTYGSKATALOG

| var verktygskatalog hittar du allt du behover till ditt snickeri.
Ring och bestall ditt gratisexemplar pa 0611-182 85.

el
FOR MASKIN
TRABEARBETNING
BEARBED
- -

LOGOSOLS PRODUKTKATALOG

Maskiner och verktyg for skog och tradgard. Presentation av alla
vara sagverksmodeller med priser. Ring och bestall ditt gratis-
exemplar pa 0611-182 85.

H LOGOSOL

LOGOSOL AB | Fiskaregatan 2, 871 33 Harndsand | Tfn 0611-182 85 | Fax 0611-182 89
info@logosol.se | www.logosol.se



